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1. Wat is speltheorie?

Het betreft strategisch denken, waarbij rekening gehouden wordt met de interdependentie tussen verschillende actoren. We bestuderen hierbij de besluitvorming in geval van conflict en  verschil in de standpunten. Ze kent veel toepassingen, ook in de diplomatie. Begrippen als overtuiging, onderhandeling, communicatie, conflictoplossing, samenwerking,… staan centraal.

2. Hoe gebruiken?

Spreker geeft een voorbeeld aan de hand van een strip van Charly Brown, waarbij het belang wordt aangetoond van het inschatten van en het anticiperen op de reactie van de andere. Een besluitenboom visualiseert dit.  Een centraal probleem is dat je niet weet hoe de andere zal reageren (simultaan optreden). De mogelijkheden kunnen in een matrix verwerkt worden.

Bovendien zijn er dominante en dus ook gedomineerde strategieën. Dit heeft als gevolg dat bepaalde opties kunnen geschrapt worden en de matrix  eenvoudiger wordt. 

3. Theorie van Nash.

Indien er geen dominante strategie is, kan men uitgaan van strategie-“paren” die geen enkele speler wenst, waardoor men dus weet wat men moet doen. Er zijn vier modellen:

· het dilemma van de gevangenen (beschuldigen we de andere?)

· de coördinatie (naar waar gaan  we?)

· de strijd der sexen (tegengestelde  interesse)

· het spel van de kip (wie neemt initiatief om een botsing te vermijden?)

4. Hoe kan een actor de situatie beïnvloeden?

Punt 3 gaat uit van statische situaties. De werkelijkheid is anders en kan beïnvloed worden.

Vb.conflict VS/ Irak (met quotering van de posities)

	
	Irak:  meegaand
	    agressief

	VS: meegaand
	4                          3
	2                             4

	       agressief
	3                          2
	1                             1


Eerste principe: de eerste stap zetten is belangrijk want bepaalt besluitenboom sterk.

Tweede principe: geloofwaardigheid heeft grote invloed (via verklaringen; bedreiging of verwittiging? belofte of verzekering?) Geloofwaardigheid wordt beïnvloed door: reputatie; contracten en overeenkomsten; het verbreken van de communicatie; het verbranden van bruggen achter zich,…)

5. Samenwerking en coördinatie.

Goede samenwerking  bepaalt in hoge mate de toekomstige samenwerking (het spel wordt herhaald). Iedereen heeft belang bij coördinatie om tot een evenwicht te komen, om elkaar te begrijpen en te ontmoeten en om informatie uit te wisselen (verdeel de winst van de samenwerking!).  Uit de vraagstelling bleek het belang van het beschikken over maximale informatie (geheime diensten?) en het gevaar van onevenwichten  terzake.  
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 : geen




2
2/2

